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Dijital
pazarlama,
markalarin

gevrimigi
platformlarda
hedef
kitlelerine
ulagmalarini
ve marka
bilinirligini
artirmalarini
saglayan giiclii
bir aragtir.
Ancak, dijital
pazarlamada
yapilan hatalar,
pazarlama
¢alismalarinda
basariya
ulagmayi
olumsuz yonde
etkileyebilir ve
biitce israfina
yol acabilir.

Dijital Pazarlama Hatalari ve
Basa Cikma Stratejileri

Dijital pazarlamada yapilan hatalar ve bu
hatalardan kacinmak igin énerilerimiz;

» Hedef Kitleyi Anlamamak

Dijital pazarlama stratejileri olustururken,
oncelikle markanin hedef kitlesini dogru ta-
nimlamasi kritik dneme sahiptir. Hedef kit-
lenin davraniglarini analiz etmeden pazar-
lama calismalarina baglamak, hedef kitleye
ulasmada zorluk yagsanmasina neden olur.
Hedef kitlenin demografik 6zelliklerini, ihti-
yaglarini, tercihlerini ve davraniglarini analiz
etmek icin kapsaml bir arastirma yapmak,
anket ya da musteri gorismeleri gercek-
lestirmek beklentileri anlamaya yardimci
olacaktir.

« igerik Pazarlamasi Yapmamak

igerik pazarlama, musterilerle baglant kur-
mak, Urtin/hizmetlerle ilgili bilgi vermek ve
hedef kitle icin énemli bilgiler sunmak igin
6nemli olmasinin yani sira, arama motor-
larinda organik olarak éne ¢ikmak ve site
trafigini artirmak igin énemlidir. Bunun igin
icerik pazarlamada kullanilacak yéntemle
ilgili strateji olusturmak ve bu strateji dog-
rultusunda kaliteli ve bilgilendirici icerikler
sunulmahdir. Kaliteli icerikler dikkat ¢eker
ve markay! takip etme istegi uyandirir.

+ Arama Motoru Optimizasyonu (SEO)
Yapmamak

Arama motorlarinda gériinir olmak ve or-
ganik trafik elde etmek icin SEO 6nemlidir.
SEO, surekli yapilmasi gereken bir c¢alis-
madir. Bunun igin markanin Uriin/hizmet-
leriyle ilgili SEO trendlerini takip etmesi,
iliskili anahtar kelimelere odaklanmasi,
backlinkler vererek siteyi 6n plana gikarma-
si gerekir. SEO calismalarini ihmal etmek,
markanin rakiplerinin gerisinde kalmasina
ve gorlinlrligunu yitirmesine neden olabi-

lir. Glncel SEO trendlerini takip etmek, kul-
lanici odakli igerikler olusturmak, anahtar
kelimeleri dogru bir sekilde kullanmak ve
backlink stratejilerine 6nem vermek énem-
lidir.

+ Veri Analizi ve Takibi Yapmamak

Dijital pazarlama kampanyalarinin etkinligi-
ni 6lcmek ve kampanya basarisini anlamak
icin arama motorlarindan elde edilen verile-
rin analiz ve takibi gerekir. Analitik araclarini
kullanarak performansi izlemek, trafik kay-
naklarini, kullanici demografi, cografi bilgi-
lerini, aligveris davraniglarini analiz etmek
ve kampanya dénusim oranlarini élgmek
gibi bircok kriter dlgtlerek analiz edilebilir.
Bdylece dijital pazarlama stratejilerinde su-
rekli iyilestirme yapilir ve basari orani artar.

+ Sosyal Medya Yonetiminde Etkin Olma-
mak

Sosyal medya, markalarin musterileriyle
iletisim kurmalari, marka bilinirliklerini artir-
malari ve marka sadakati olusturmalari igin
glcliu bir platformdur. Sosyal medyada,
mdusteri taleplerine cevap vermede cevik
olmak, dizenli icerik paylagim programinin
olmasi, ilgi gekici igeriklerle hedef kitlenin
ilgisini kazanmak 6nemlidir.

Dijital pazarlama, markalar igin firsatlar su-
narken, yapilan hatalar 6nemli riskler icerir.
Hedef kitlenin ihtiyaglarini anlamak, giincel
SEO uygulamak, istikrarli sosyal medya y6-
netimi yapmak, icerik pazarlamasina 6nem
vermek ve elde edilen verileri analiz etmek,
dijital pazarlama stratejilerinin basarisini
artinr. Ginimulz dinyasinda markalarin
musterileriyle slrekli iletisim halinde olma-
lari icin 6nemli olan dijital pazarlamada he-
deflere ulasmak igin gtincel olmak ve iyi bir
analist olmak, sonugclar cikarmak dnemlidir.
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